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Wireless & Security
Sichere drahtlose Kommuni-
kation darf Daten-schutz
nicht vergessen

Connected Services

Automobilindustrie sucht

im Internet nach neuen Ein- aEEs B8
nahmequellen Y 7777 A
SCHWINDT

CAD 7/ CAM - TECHNOLOGIE
VY7777
Y 7 /771
Freecall: 0800-CATIAV6
Ihr Dienstleister fiir
CATIA und PLM
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CFD fiir mehr Wachstum

PLM nach Bedarf und ohne Risiko ® Milliarden-Wachstum im 3D-Metalldruck
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Blicke in das um-
fangreiche
3DExperience-
Portfolio von
Dassault Systémes,
das unter anderem
Enovia V6 und Catia
V6 umfasst.
Schwindt hat seine
auBerordentliche
Expertise dafiir
durch eine Vielzahl
von Zertifizierungen
unter Beweis gestellt

&

PLM nach Bedarf
und ohne Risiko
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Schwindt blickt auf eine
20-jahrige erfolgreiche
Firmengeschichte zurtck.
Seine profunden Praxis-
erfahrungen mit Lésungen
von Dassault Systemes
nutzte das Systemhaus,
um ein spezielles Paket
fir die schnelle V6-Im-
plementierung zu
schnuren.
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Bilder: Dassault Systémes
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Bilder: Schwindt

LM fiir den Mittelstand — passt das ei-

gentlich zusammen? Diese Frage ist gar
nicht so trivial, wie es im ersten Moment er-
scheinen mag. Denn da treffen

préagte Unternehmung ist, bei der der Haupt-
anteilseigner das Geschift mafigeblich mit-
bestimmt. Wie viele mittelstandische Un-

PLM-INTEGRATION

BekanntermaBen dienen Gantt-Dia-
gramme dazu, Aktivitdten eines Projekts in
Form einer Tabelle gegentiber der Zeit auf-
zutragen.

Die hier gezeigte tiefe Integration eines
derartigen Charts in eine Enovia-V6-An-
wendung ermoglicht eine ,360°-Sicht* auf
Ressourcen, korrespondierende Daten und
MaRnahmen eines (Entwicklungs-JProjekts.

Schwindt CAD/CAM-Technologie wurde 1993 von
Peter Schwindt (links) gegriindet. Heute ist er Mitglied
der Geschaftsleitung

Der geschaftsfiihrende Gesellschafter Ralf Seidler
tibernahm 2004 Schwindt CAD/CAM-Technologie.

Er leitet gemeinsam mit Peter Schwindt die Geschicke
der Unternehmung

quartalsgetriebenen IT-Branche eine andere
Zeitrechnung, und 80 Quartale sind so etwas
wie eine Ewigkeit.

»Wir sind so individuell wie

Welten aufeinander: Product
Lifecycle Management, das im
Allgemeinen fiir eine lange Im-

unsere Kunden®, betont Seidler
und erklirt diese Behauptung mit
dem Umstand, dass jeder Mittel-

plementierungsdauer der unter-
stiitzenden I'T-Systeme bekannt ist
(zehn Jahre sind keine Seltenheit),
und eigentiimergefiihrte (hoch-)
innovative Fertigungsbetriebe, die
sich durch Agilitdt und Kostenbe-
wusstsein ihre Meriten verdient
haben. Und dennoch: Der Mittel-
stand kann durchaus von PLM
profitieren, wie uns Ralf Seidler,
geschiftstithrender Gesellschaf-
ter der Schwindt CAD/CAM-
Technologie GmbH mit Sitz in Coburg, ver-
sichert. Die Funktion ,.geschiftsfithrender
Gesellschafter* gibt den dezenten Wink, dass
Schwindt ebenso eine mittelstdndisch ge-
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ternehmen kann man auf eine lange Firmen-
geschichte zuriickblicken. Die GmbH wurde
1993 gegriindet, also vor mehr als zwei
Dekaden. Bekanntermaflen gibt es in der

stdandler in irgendeiner Form ein-
zigartig ist und dies in der eigenen
Kundenpflege Beachtung findet:
,Uns ist wichtig, dass wir mit
unseren Kunden auf Augenhthe
zusammenarbeiten. Das bedeutet:
Intern haben wir sehr kurze Re-
aktionswege, wie sie auch bei
kleinen und mittleren Fertigungs-
betrieben anzutreffen sind. Grofle
Unternehmen pflegen hierar-
chisch geprigte Prozesse, die uns
nicht ganz so liegen.“ Zum Beispiel will man
Verbesserungsvorschlidge am liebsten sofort
— natiirlich in Abstimmung mit dem An-
sprechpartner beim Kunden — umsetzen und
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nicht warten, bis diese auf dem groflen
Dienstweg fiir gut befunden werden. Ganz
klar, diese kreative Unruhe ist in GroB-
konzernen oftmals fehl am Platz. Seidler gibt
noch einen weiteren Einblick in Schwindts
Umgang mit dem Kunden: ,,Wir verfolgen
das Ziel, schnell zu implementieren und
schnell wieder weg zu sein® — freilich ohne
dabei zu vergessen, dass der Kunde danach
zufrieden sein soll. So lassen sich in der
Regel die Kosten fiir eine PLM-Einfiihrung
niedrig halten.

Als klein, aber fein konnte man den Vertriebs-
partner von Dassault Systemes (Paris) und
IBM Deutschland bezeichnen, denn trotz sei-
ner iiberschaubaren Unternehmensgrofe von
40 Mitarbeitern belegt Schwindt beim Ver-
kaufsranking von Lizenzen des franzosischen
Systemanbieters einen beachtlichen dritten
Platz in DACH hinter den deutlich gréferen
Vertriebspartnern Cenit und Transcat.
Schwindt, dessen Name auf den Firmen-
griinder Peter Schwindt zuriickgeht, hat sich
immer schon voll und ganz der Catia-, spiter
auch der SmarTeam- und jiingst der Enovia-
V6-Technologie verschrieben. Stets wurde
dabei auf eine hohe Technologie- und Bera-
tungskompetenz gesetzt, nicht nur in der An-
wendung der anspruchsvollen Catia-Tech-
nologie, sondern auch bei Fragen rund um die
geschickte Organisation von Daten, damit
diese die Geschiftsprozesse der Kunden
optimal unterstiitzen.

Eine Folge des Wachstums:
Mitarbeiter gesucht

Dass diese profunden Kenntnisse gerne in
Anspruch genommen wurden und auch wer-
den, belegt das enorme Wachstum von

Enovia V6 ohne Investitionsrisiko

Schwindt, wobei ein interessantes Detail Auf-
merksamkeit verdient: ,,Wir haben stets ver-
sucht, dieses Wachstum nicht iiber zusitz-
liche Arbeitskrifte im Technikteam abzu-
bilden, sondern iiber Standardisierung und
Automatisierung in den Tools, so dass nur
eine minimale Kernmannschaft dafiir beno-
tigt wird*, erkldrt Seidler. Diese Wachstums-
strategie kommt dem Kunden zugute, denn es
miissen keine Heerscharen von Beratern in
Lohn und Brot gebracht werden, sondern man
kann sich auf die bereits erwédhnte schnelle
Implementierung beim Kunden konzen-
trieren. Angespornt vom Erfolg, mochte man
weiter wachsen, so Seidler, deshalb stehe man
Bewerbern fiir Positionen im Vertrieb auf-
geschlossen gegeniiber.

Enovia on Demand

Die Implementierungsdauer einer unterneh-
mensweiten [T-Losung ist inzwischen zum
Maf aller Dinge geworden. Denn unsere
globalisierte Marktwirtschaft erfordert mehr
denn je Flexibilitit bei der Ausgestaltung der
Unternehmensprozesse. Doch nicht nur die
Geschiftsmodelle dndern sich, es kommen
auch immer neue PLM-Funktionen auf den
Markt. Man kann inzwischen durchaus von
einem Prozess-Darwinismus in Sachen PLM
sprechen: Gefordert wird die ziigige Im-
plementierung neuer Prozessunterstiitzung
und die anschliefende Priifung, ob sie passt
oder nicht!, will man den Wettbewerb auch
weiterhin auf Abstand halten. Schwindt trigt
dem auf ganz besondere Weise Rechnung:

1) Wir erinnern: Die darwinistische Evolutionstheorie sagt in ihrem
Kern aus: Mutation (Anpassung) und anschlieBend Test gegen die
Umwelt.

Ein PLM-System einzufiihren kann ein ziemliches Wagnis sein, weil man vor Ende der
Einflhrung nicht weiB, ob die eigenen Prozesse tatsachlich in der Form unterstlitzt werden,
wie man es sich eigentlich vorgestellt hatte. Hier kommt das Implementierungsangebot von
Schwindt gerade recht. Es ermdglicht die zweimonatige kostenlose Nutzung der aktuellen V6-
Technologie von Dassault Systemes. Enovia V6 unterstiitzt mittelstdndische Unternehmen, ins-
besondere im Zusammenspiel mit Catia V6, Catia V5 und anderen CAD-Systemen wie NX oder
SolidWorks, bei der Aufgabe, eigenes Produktwissen einfach und prozesssicher zu erfassen, zu

verwalten und wiederzuverwenden.

Das interessierte Unternehmen erhélt eine vorkonfigurierte Enovia-V6-Installation mit einer
sogenannten Race-Konfiguration inklusive der erforderlichen Server-Hardware zum Test. Es
besteht die Option, die Installation ab dem dritten Monat zu mieten oder zu kaufen.

Der Leistungsumfang umfasst Server, Virtualisierung, Implementierung vor Ort und spezielle
Erweiterungen fiir Catia- oder NX-Kunden sowie Schwindt-Prozess-Applikationen, Einbindung
in das Kundennetz, fiinf Tage individuelle Anpassung der Installation nach Kundenwunsch
und Einweisung, zwei Tage Methodikschulung, Installation von fiinf Catia-Clients und Routinen
zur Anbindung weiterer Clients, regelmaBige Datenreplikation auf Kunden-Server sowie Lizenz-
Server mit 60-Tage-Test-Lizenzen fiir berechtigte Kunden entsprechend den Dassault-

Systémes-Richtlinien.
www.schwindt.eu
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,»on Demand® lautet das Rezept, das dem
Kunden risikofreie Gehversuche mit einer
neuen PLM-Losung verspricht. Dem Kunden
werden im Rahmen dieses Angebots Best
Practices auf Basis der aktuellen Enovia-
Technologien angeboten; gleichzeitig ver-
sucht man, eine optimale Vereinbarung
zwischen den Kundenbediirfnissen und
Schwindts Praxiserfahrungen zu erzielen.
Das effiziente Implementierungskonzept
,.,Enovia on Demand‘ unterscheidet sich von
dhnlich lautenden Angeboten von Dassault
Systemes. Zunidchst wird vorgefiihrt, wie
Enovia V6 ,,out of the Box* in Kombination
mit Best Practices von Schwindt funktioniert.
Ein Interview im Anschluss daran geht der
Frage nach, inwieweit dieses Angebot den
Vorstellungen des Kunden entspricht. Die —
meist systemarchitekturkonformen — An-
passungswiinsche werden festgehalten, und
Enovia V6 wird entsprechend angepasst. Der
entscheidende Vorteil dabei ist: ,,Nach dem
ersten Meeting, fiir das wir rund einen halben
Tag veranschlagen, besteht ein Konsens
dariiber, was der Kunde wirklich haben will*,
sagt Seidler. Im Anschluss wird die ange-
passte Losung dem Kunden zu Testzwecken
fiir einen gewissen Zeitraum kostenfrei zur
Nutzung iiberlassen. ,,Hdufig ist der Kunde
erst nach der Testphase in der Lage, zu ver-
stehen, wo die Vorteile bei PLM fiir ihn wirk-
lich liegen. Auflerdem kann er so sukzessive
seinen Horizont erweitern und feststellen,
welche zusitzlichen Funktionen ihm einen
Vorteil bieten.” Nach ein oder zwei Mona-
ten kommt es zu einem sehr konstruktiven
Dialog zwischen Schwindt und dem Kun-
den, um etwa zusitzliche Anpassungen zii-
gig umzusetzen — man spricht die gleiche
Sprache.

Aber warum eigentlich die Enovia-V6-Tech-
nologie? Andere Systemanbieter haben auch
schone (PLM-)Td6chter. Ralf Seidler ist von
dieser Datenverwaltungsarchitektur absolut
iiberzeugt: nicht nur, weil sie eine tiefe In-
tegration in verschiedenste CAD-Systeme er-
laubt, sondern zudem, weil Geschiftspro-
zesse umfassend unterstiitzt werden konnen.
,.Damit lassen sich nicht nur auf dem Reil3-
brett, sondern tatsdchlich auch in der Praxis
Single-Source-of-Truth-Systemarchitekturen
umsetzen, bei denen die Daten nur an einer
Stelle eingepflegt werden miissen. Wir wissen
das, weil wir Enovia V6 intern im Einsatz
haben®, sagt der Geschiftsfiihrer mit Nach-
druck. Wie in vielen mittelstdndischen Unter-
nehmen wurde auch bei Schwindt lange Zeit
eine grofle Zahl von Excel-Tabellen zur Un-
ternehmenssteuerung genutzt. Doch damit ist
seit einem Jahr Schluss, und die Prozesse
laufen transparent wie nie zuvor. So gesehen
ist hier der grofite Wettbewerber von Schwindt
nicht ein anderes PLM-Produkt, sondern
schlichtweg Excel von Microsoft! (bv)
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